
2016易家居特价狂欢节活动
装饰企业参展招商方案

一、活动背景：
3月15日是消费者的传统节日，3.15也已经成了消费者权益保护的代名词，借助今年3.15这样一次良机，经过活动前期准备、物料制作、宣传推广，现场布置、现场活动，并通过各种有效手段积蓄客户群体，在3月13日周日当天引爆。 
二：活动概况
活动主题：易家居特价狂欢节

活动口号：3.13 赚翻天

          全场特价，全城比价，买贵退钱，让你赚翻天！

活动时间：3月13日 9:00-18:00

活动地点：宜昌易家居商场

三、推广渠道：

1. 小区地推：重点区域为开发区和夷陵区已交房楼盘，兼顾其他区域小区及写字楼、工厂企业。
2. 电话营销：收集已交房楼盘业主信息、创业园和写字楼收集到的号码整理归类，每日完成基本拨打数量，并提取有效顾客信息。 
3. 微信推广：公众号加粉、77手机加粉、建立红包群、信息转发

4. 水悦城及市场南门设置外展点售卡推广
5. 社会车辆200辆、商户100辆集中贴标，合计300辆。

四、推广形式：

· 宜昌数十个交房小区内广告
· 宜昌东站LED屏广告

· 魅力930电台广告

· 电视台飞字、15’视频

· 各小区外围户外广告100幅
· 的士屏广告15天
· 报纸夹报5万份

· DM单页5万份

· 广告宣传车8辆
· 发展大道及夷陵区大型T牌广告

五、活动内容：

促销活动

蓄客形式：20元即可购买等值的“易家居特价狂欢节购物卡”、附赠活动专用卡包（内含商户优惠券）抽奖券2张等。

· 转发有大礼

扫描二维码，活动前期关注易家居微信公众号并转发活动信息，即可在活动当天至商场领取食用油1瓶及抽奖券1张。（数量有限，先到先得）

· 来就送红包
3月13日，凭“购物卡”至易家居商场，无需消费即可免费抽取红包1次，红包金额5元—1000元不等。100％中奖。

· 寻宝易家居

3月13日，凭活动DM单至易家居商场，即可领取礼品1份。

另免费参与“寻宝易家居”环节，根据”寻宝图”提示，在商场内找到“藏宝点”集齐10枚印章，即可获得抽奖券1张。

礼品：抽纸1盒

· 开单礼上礼
3月13日顾客在易家居消费，凭商场统一定销货单，累计消费金额满2000元，即可抓取现金1次，满4000元抓取现金2次，以此类推，多交多得，上不封顶 （如：消费金额3900元，可抽取现金1次，消费金额4500元，可抽取现金2次）。

· 欢乐大抽奖
3月13日顾客在易家居消费，凭商场统一定销货单，累计消费金额满1000元，即可领取1张抽奖券，单笔实缴满2000元2张，以此类推，多缴多得。
奖项设置：

     猴年金砖、冰箱、洗衣机、微波炉、电饭煲等
促销环节

低价狂欢礼：易家居每个品牌出不低于一个商品的特价款，店面布置要体现出低价主题。

活动细则：每品牌提供至少一款特价款，店面布置需突出特价产品，可采用多种形式突出活动主题。

超级爆款礼：选择床垫、沙发组合、乳胶枕等作为超级爆款（可选择库存清产款），价格低于成本价销售，主要提高人气，用单品带动全品类销售。

活动细则：3月13日在易家居消费，凭商场统一定销货单即可购买爆款商品。

现场活动

· “财从天降”：设置“财神爷”、“七仙女”、“金猴”等人物扮相与客户互动，每到整点送红包。非整点时段，顾客可以和人物合影，通过微信打印照片；

· 精美冷餐：中庭设置冷餐区，不间断供应饮料和点心，方便顾客品尝；

· 3D艺术画展：场内布置3D画展，顾客可拍照合影；

· 中庭用气球搭建主题造型。

六、装饰企业参与回报：                                                                    

· 凡参与此次活动的装饰公司，可于3.12-3.13，连续两天举办活动（活动主题、活动内容、活动物料等自拟）；
· 由主办方于易家居商场2000平米超大中庭内每家提供4*6m的展位，并对展位免费进行喷绘包装，并提供桌椅、电源等；
· 针对此次活动的所有对外宣传，均会出现参展装饰公司的名称；
易家居商场
2016年2月24日


